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diese Ereignisse hatte zu Beginn des 

Jahres 2022 wohl niemand vorher-

gesehen: Noch nicht von den Aus-

wirkungen der Pandemie erholt, sind 

wir plötzlich mit einem Krieg mitten in 

Europa konfrontiert. Lieferengpässe, 

steigende Energie- und Lebenshal-

tungskosten sowie hohe Inflationsra-

ten sind bis heute die Folge. Seit dem 

Angriff Russlands auf die Ukraine hat 

sich vieles verändert, manche spre-

chen sogar von einer Zeitenwende. 

Vor dem Hintergrund dieses an-

spruchsvollen Umfelds verlief unser 

Geschäftsjahr trotz der enormen 

Herausforderungen solide. Die Ent-

wicklung war durch ein moderates 

Wachstum geprägt. Unsere Bilanz-

summe erreichte zum Jahresende eine 

Summe von 1.050 Mio. Euro. Erfreulich 

zeigte sich der positive Verlauf unseres 

Kundengeschäfts. Die Kreditauslei-

hungen stiegen trotz Zinswende auf 

717 Mio. Euro und unsere Kunden-

einlagen beliefen sich zum Jahres-

ende auf 844 Mio. Euro. Das operative 

Geschäftsergebnis bewegt sich auf 

Vorjahresniveau und macht uns wei-

terhin zu einem starken Partner für 

die Menschen und den Mittelstand in 

unserer Region.

Ohne Frage, das Jahr 2023 bringt be-

sondere Belastungen mit. Umso mehr 

gilt: Zusammenhalten in der Familie 

und Gesellschaft war nie wichtiger!  

Als Genossenschaftsbank stehen wir 

Ihnen auch in diesen wirtschaftlich  

anspruchsvollen Zeiten zur Seite.  

Andreas Schwinghammer Bernhard Hackner Bernhard Meier

Lassen Sie uns gemeinsam in die 

Zukunft denken! Gern entwickeln 

wir passgenaue Finanzlösungen, mit 

denen wir Sie in jeder Lebensphase 

unterstützen können. Ganz gleich, 

ob es um eine Finanzierung oder die 

zeitgemäße Anlage Ihres Geldes geht, 

um die selbstbestimmte persönliche 

Vorsorge oder den Einzug in das für 

Sie passende Wohnumfeld. In der 

aktuellen Ausgabe unseres Kunden-

magazins finden Sie zu diesen und 

vielen anderen Themen lesenswerte 

Informationen. 

Bleiben Sie gesund und zuversichtlich!

Ihr Vorstand

VORWORT 03   

V. l. n. r.: Bernhard Meier, Andreas Schwinghammer, Bernhard Hackner
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SEHR GEEHRTE KUNDEN 
UND MITGLIEDER,

WIR SIND JETZT AUCH 
AUF INSTAGRAM! 

Besuchen Sie uns!
@meine_bank_im_donautal
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Zeitgemäße Geldanlage mit MeinInvest 

VERMÖGEN STRUKTURIEREN 
IST DIE BESTE STRATEGIE

DIE ZINSEN SIND ZURÜCK: 
WIE LEGE ICH MEIN GELD AN?

KUNDENMAGAZIN

Die Europäische Zentralbank hat die Leitzinsen zuletzt mehrfach in kleinen Schritten 

erhöht, um die hohe Inflation zu bekämpfen. Das sind gute Nachrichten für alle  

Sparerinnen und Sparer, denn auch die Zinsen für Geldanlagen klettern langsam 

nach oben. Doch welche Anlagestrategie ist jetzt die richtige? 

Wir haben die Individual-Kundenberater Roland Seitle (links) und Markus Hirschbeck 

(rechts) nach ihren Empfehlungen befragt.

Angetrieben von immens gestiegenen Energie- und Lebens-

mittelpreisen hat die Inflation im vergangenen Jahr immer 

neue Höhen erreicht. Auch wenn sich die Teuerungsrate An-

fang 2023 etwas abgeschwächt hat, liegt sie nach wie vor auf 

Rekordniveau. Viele Anlegerinnen und Anleger machen sich 

Sorgen um ihr Geld, denn die hohe Inflation sorgt für einen 

deutlichen Kaufkraftverlust der Geldvermögen. Zwar steigen 

auch die Zinsen, doch die klassischen Sparanlagen gleichen 

die Inflationswerte nicht aus.

WIE LÄSST SICH DAS VERMÖGEN TROTZDEM SICHERN? 

Die Vermögensexperten der Raiffeisenbank im Donautal eG 

raten dazu, das Vermögen breit zu streuen. „Wer den Geld-

wertverlust durch die Inflation ausgleichen möchte, kommt 

an Aktien oder Fondsanlagen zum Beispiel von Union Invest-

ment nicht vorbei“, sagt Roland Seitle, Leiter Vermögens-

anlagen. Dabei sei es wichtig, nicht alles auf eine Karte zu 

setzen, sondern sich breit aufzustellen und das Vermögen auf 

mehrere Säulen zu verteilen: 

EINE ANLAGEEMPFEHLUNG, DIE 
GARANTIERT ZU 
IHNEN PASST

Wer für sein 

Geld eine gut 

ausgewogene 

Vermögensstruk-

tur wählt, kann 

die Chancen am 

Kapitalmarkt 

gezielt nutzen 

und Risiken* minimieren. Unterstützung bei der Auswahl der 

passenden Angebote bietet Ihnen unser digitaler Anlage-

Assistent. MeinInvest ermittelt auf Basis Ihrer Wünsche und 

Ziele für Sie ein individuell passendes Angebot. Sind Sie mit 

dem Vorschlag einverstanden, können Sie Ihre Geldanlage 

jederzeit gleich online abschließen. Die Auswahl basiert auf 

wissenschaftlich fundierten Methoden. Und die Geldanlage 

wird automatisch aus verschiedenen Anlageklassen zusam-

mengestellt. So ist Ihr Vermögen von Beginn an gut struktu-

riert. Übrigens ist der zeitgemäße Vermögensaufbau schon 

mit Beträgen ab 25 Euro pro Monat möglich. 

Mehr Informationen über MeinInvest finden Sie 

auf unserer Homepage. 

Wie die Vermögensstruktur Ihrer Geldanlage aussehen kann, 

erörtern wir gerne auch gemeinsam mit Ihnen in einem 

persönlichen Gespräch. Vereinbaren Sie gleich einen Termin 

unter T 08458 3257-0 und lassen Sie sich neue 

Perspektiven für Ihre Geldanlage 

aufzeigen. 

Liquidität

•	 Tagesgeld
•	 Sparbuch
•	 …

Geld-/Ertrags-
werte

•	 Festver- 
zinsliche  
Wertpapiere

•	 Rentenfonds
•	 …

Substanzwerte

•	 Aktien
•	 Aktienfonds
•	 …

Sachwerte

•	 Immobilien
•	 Offene  

Immobilien-
fonds

•	 …

Alternative 
Anlagen

•	 Rohstoffe
•	 Rohstoff- 

fonds
•	 …

Vermögensstruktur

* GUT ZU WISSEN – RISIKEN EINER FONDSANLAGE 

Die Anlage in Investmentfonds bietet viele Chancen. Im Gegenzug bringt sie aber auch einige Risiken mit sich, wie etwa das 

Risiko marktbedingter Kursschwankungen sowie das Ertragsrisiko. Außerdem besteht zum Beispiel das Risiko des Anteil-

wertrückgangs wegen Zahlungsverzug/-unfähigkeit einzelner Aussteller beziehungsweise Vertragspartner. Über die spezi-

fischen Chancen und Risiken der von Ihnen gewählten Anlagelösung informieren wir Sie gern.

WELCHE FOLGEN HAT DIE LEITZINSERHÖHUNG FÜR 
SPARERINNEN UND SPARER?

Roland Seitle: Die Leitzinserhöhung hat im Spätsommer 2022 

die Zinswende markiert. Seitdem steigen die Sparzinsen lang-

sam wieder an. Das freut die Anlegerinnen und Anleger. Nicht 

so erfreut sind hingegen die Kreditnehmerinnen und -nehmer, 

denn die Kreditzinsen werden ebenfalls teurer und auch die 

Bauzinsen für Immobilienkredite. 

KOMMT DAS FESTGELD JETZT WIEDER IN MODE?

Markus Hirschbeck: Auch auf den Tagesgeld- und Festgeld-

konten gibt es wieder Zinsen. Der Vorteil dieser Geldanlagen: 

Beide zählen zu den risikofreien Geldanlagen. Unsere Kundinnen 

und Kunden erhalten also garantiert das eingesetzte Kapital 

plus die vereinbarten Zinsen am Ende der Laufzeit zurück. Wirt-

schaftsfachleute gehen allerdings weiterhin von einer Inflation 

auf hohem Niveau aus. Und das bedeutet: Obwohl die Zinsen 

auf Tages- und Festgeldkonten aktuell steigen, verringert die 

Inflation langfristig trotzdem die Kaufkraft des Geldes. 

WAS IST DIE ALTERNATIVE ZU TAGES- UND  
FESTGELDKONTEN?

Roland Seitle: Das kommt immer auf die Wünsche und Ziele 

der jeweiligen Kundinnen und Kunden an. Im persönlichen 

Beratungsgespräch schauen wir uns gemeinsam das Risiko-

profil und auch den Anlagehorizont an. Darauf aufbauend 

entwickeln wir eine individuelle Anlagestrategie. Grundsätz-

lich gilt aber: Kundinnen und Kunden, die ihr Kapital lang-

fristig rentabel anlegen möchten, kommen um Aktien und 

Fondsanlagen kaum herum. Zwei bis drei Monatsgehälter 

sollten für kurzfristige Anschaffungen allerdings immer auf 

dem Tagesgeldkonto geparkt werden. 

LOHNT SICH ANGESICHTS DER PROGNOSE, DASS DIE 
INFLATION AUCH IN DEN KOMMENDEN MONATEN 
HOCH BLEIBEN WIRD, DER KAUF VON GOLD?

Markus Hirschbeck: Ein guter Rat für die Geldanlage ist immer, 

das Vermögen möglichst breit über Anlageklassen, Branchen 

und Märkte zu streuen. Und auch, wenn Gold nahezu unverän-

dert aus dem Jahr 2022 ging, bleiben die Rahmenbedingungen 

für einen steigenden Kurs des Edelmetalls ideal. 

Eigentlich soll Gold für Sicherheit im Depot sorgen, doch für 

Menschen, die in Edelmetall investiert haben, war 2022 ein 

nervenaufreibendes Jahr. Aber für den Goldpreis sind die Aus-

sichten gar nicht schlecht: Er könnte auf neue Rekordwerte 

steigen.

2022 hatten die deutlich anziehenden Inflationsraten und 

der Ukrainekrieg den Goldpreis zunächst auf rekordnahe 

2000 Dollar getrieben. Dann griffen die Notenbanken in den 

USA und in der Euro-Zone ein und erhöhten die Leitzinsen so 

schnell wie seit Jahrzehnten nicht mehr.

Weil Gold keinen Zins trägt, sackte der Preis auf 1.600 Dollar je 

Feinunze ab. Nun könnten die Leitzinsen bald ihren vorläufigen 

Höhepunkt erreicht haben, während die Inflation kurzfristig 

hoch bleibt.

WAS IST MIT KRYPTOWÄHRUNGEN?

Roland Seitle: Eine Anlage in Kryptowährungen wie Bitcoins  

ist hochspekulativ. Für Anlegerinnen und Anleger, die bereit 

sind, dieses Risiko mit einem Teil Ihres Vermögens bewusst 

einzugehen, können Kryptowährungen in der Vermögens-

struktur eine Beimischung sein. 

EINE PERSÖNLICHE BERATUNG ZAHLT SICH IMMER AUS!

Vereinbaren Sie einfach einen Termin bei Ihrer Raiffeisenbank im Donautal eG unter 08458 3257-0 oder online 
über unsere Homepage www.rb-idt.de. Wir freuen uns auf Sie!
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Für die meisten Menschen ist es wichtig, selbst zu entscheiden, was passieren soll, wenn zum Beispiel ein ernster Krankheits-

fall eintritt oder die Pflege unvermeidbar wird. Wer möchte, dass der eigene Wille berücksichtigt wird, sollte jedoch recht-

zeitig handeln. Je früher, desto besser. Denn plötzlich ist vielleicht alles anders. Ein Unfall oder ein plötzlicher Todesfall kann 

jederzeit eintreten – unabhängig vom Alter. Doch Fakt ist: Viele Menschen scheuen sich, die persönliche Vorsorge aktiv anzu-

gehen, und schieben rechtzeitige Verfügungen vor sich her. 

Selbstbestimmt leben und entscheiden für den Ernstfall

GENERATIONENBERATUNG MEININVEST

WER RECHTZEITIG VORSORGT, 
SCHAFFT KLARHEIT!

06   

sind nur einige von vielen Fragestel-

lungen, auf die individuelle Antworten 

gefunden werden wollen.

INDIVIDUELLE BERATUNG DURCH 
EXPERTEN

Die Raiffeisenbank im Donautal eG 

bietet jetzt konkrete Hilfe an. Die drei 

HANDELN STATT AUFSCHIEBEN

„Spätestens mit dem Eintreten der 

Volljährigkeit ist es sinnvoll, sich Ge-

danken über Vollmachten und die 

gesetzliche Betreuung im Pflegefall, 

über medizinische Maßnahmen und 

Behandlungen sowie die finanzielle 

Vorsorge rund um die Absicherung der 

Familie zu machen“, erklärt Generatio-

nenBerater Thomas Artner. Doch was 

ist dabei alles zu beachten? Warum ist 

eine Vorsorgevollmacht wichtig? Was 

bestimmt die Patientenverfügung? Wie 

sieht ein rechtlich sicheres Testament 

aus und was kann damit alles gere-

gelt werden? Wie kann Vermögen zu 

Lebzeiten weitergegeben werden? Das 

Die 4 Säulen der 
persönlichen Vorsorge

Generationenberater Thomas Artner, 

Stefan Reuthlinger und Daniel Geyer 

haben sich auf das Thema speziali-

siert und wollen dazu beitragen, dass 

möglichst viele Kundinnen, Kunden 

und Mitglieder wohlüberlegte Ent-

scheidungen treffen können für den 

Fall, dass sie aufgrund von Alter und 

Krankheit nicht mehr in der Lage sind, 

dies selbst zu tun.

Im persönlichen Beratungsgespräch 

werden die verschiedenen Aspekte 

rund um die persönliche und finan-

zielle Situation analysiert. Dabei fußt 

die GenerationenBeratung auf den 

vier Säulen der persönlichen Vorsorge: 

Vollmachten und Betreuungsver-

fügung, Patientenverfügung, Zeit der 

Pflege sowie Testament. Vollmacht/
Betreuungs- 

verfügung

Mit einer 
Unterschrift legen 

Sie fest, wer Sie ver-
treten soll.

Patientenver- 
fügung

Sie bestimmen 
über Ihre 

Behandlung.

Zeit der Pflege/El-
ternunterhalt

Sie regeln die 
Finanzen, falls 
der Pflegefall 

eintritt.

Testament

Sie selbst 
verfügen, wer 

nach Ihrem Tod 
erben soll.

GenerationenBeratung

rechtlich medizinisch finanziell letzter Wille

Harmonie in der Familie | Niemandem zur Last fallen | Das Wichtigste geregelt haben

Jetzt einen Termin 

vereinbaren unter 

T 08458 3257-0 

oder online über 

www.rb-idt.de
IHRE 
ANSPRECHPARTNER

V. l. n. r.:

Daniel Geyer, 

Thomas Artner, 

Stefan Reuthlinger

DIE ZUKUNFT SELBSTBESTIMMT 
IN DEN BLICK NEHMEN

Eine fundierte GenerationenBeratung 

bietet die Raiffeisenbank im Donautal 

eG ihren Kundinnen, Kunden und Mit-

gliedern kostenlos an. „Unser Angebot 

hat viele Vorteile. Sich rechtzeitig 

Gedanken zu machen schafft Klarheit 

und Sicherheit für alle Beteiligten. Wer 

zudem den Nachlass durch ein sorg-

fältig formuliertes Testament regelt, 

vermeidet im Zweifelsfall viel Streit in 

der Familie über das Erbe“, sagt Daniel 

Geyer. „Der wichtigste Grund, eine 

Beratung in Anspruch zu nehmen, ist 

allerdings das gute Gefühl, an alles 

gedacht zu haben und zu wissen, dass 

im Ernstfall die persönlichen Wünsche 

berücksichtigt werden – auch wenn 

man sich krankheitsbedingt nicht mehr 

äußern kann“, weiß Stefan Reuthlinger 

aus den vielen Beratungsgesprächen. 

NEHMEN SIE SICH ZEIT FÜR EINE 
BERATUNG

Sie möchten sich tiefer gehend mit Ihrer 

individuellen Vorsorge auseinander-

setzen und eine Beratung in Anspruch 

nehmen? Gern bieten wir Ihnen ein 

persönliches Gespräch an. Bitte neh-

men Sie sich etwas Zeit dafür. Für eine 

ausführliche Analyse aller vier Säulen 

sollten Sie rund 90 Minuten einplanen. 

Einen Termin können Sie telefonisch 

vereinbaren unter T 08458 3257-0 

oder online über unsere Homepage 

unter www.rb-idt.de.
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WEITERE ZUSTIMMUNGEN STEHEN NOCH AN

Seit dem BGH-Urteil sind fast zwölf Monate vergangen und die 

nächste Zustimmung zum Austausch Ihrer girocard ist notwen-

dig. Leider steht immer noch ein Teil der Kundenrückmeldungen 

aus. Das kann viele Gründe haben. Vielleicht ist unsere Auffor-

derung in Vergessenheit geraten. Oder der bzw. dem Einzelnen 

ist nicht bewusst, welche Konsequenzen das Urteil letztlich hat. 

Vielleicht gibt es auch noch Rückfragen, die unsere Kundenbe- 

raterinnen und -berater jederzeit gern beantworten. Inzwischen  

haben wir nochmals schriftlich daran erinnert, dass die explizite  

Zustimmung unverzichtbar ist, um eine rechtssichere Geschäfts- 

beziehung aufrechterhalten zu können. Das ließ sich nicht ver-

meiden. Nur mit dem umfangreichen Versand aller Unterlagen 

können wir sicherstellen, dass jede Kundin und jeder Kunde die 

Bedingungen erhalten hat und die regulatorischen Anforderun-

gen erfüllt werden können. Wer der Aufforderung zur AGB-Zu-

stimmung nicht nachkommt, muss letztlich mit einer Kündigung 

der Bankbeziehung rechnen. 

Gleiches gilt für die Zustimmung der Vertragsänderung zu den 

girocard-Sonderbedingungen. Wird diesen Bedingungen nicht 

zugestimmt, kann keine neue girocard ausgestellt werden. Auch 

zukünftig werden aufgrund regulatorischer Anforderungen 

weitere Zustimmungen notwendig sein. Wir hoffen auf Ihr Ver-

ständnis hierfür und bedanken uns dafür bereits im Voraus.

Mehr Infos unter rb-idt.de/ihre-zustimmung

AKTIVE ZUSTIMMUNG

ABER WORUM GEHT‘S HIER ÜBERHAUPT?

Am 27. April 2021 1 hat der Bundesgerichtshof (BGH) mit 

seinem Urteil entschieden, dass jedes Kreditinstitut bei 

Vertrags-, Leistungs- und Entgeltänderungen die aktive 

Zustimmung seiner Kundinnen und Kunden einholen muss. 

Bis zu diesem Zeitpunkt war es so, dass eine Änderung als 

akzeptiert galt, wenn nicht innerhalb von zwei Monaten 

Widerspruch eingelegt wurde. Die neue Gesetzesvorschrift 

dreht den Spieß jetzt um. Alle Kundinnen und Kunden müs-

sen den Allgemeinen Geschäftsbedingungen (AGB) ausdrück-

lich zustimmen. Auch wenn sich Leistungen und Entgelte 

ändern, ist eine aktive Zustimmung erforderlich. Das ist der 

Grund, warum unseren 33.000 Kundinnen und Kunden am 

20. Oktober 2022 das erste Mal Post ins Haus geflattert ist.

DIGITALE ZUSTIMMUNG ERMÖGLICHT –  
DER UMWELT ZULIEBE

Um Massen an klein bedrucktem Papier zu vermeiden, haben 

wir uns dazu entschlossen, unseren Kundinnen und Kunden 

das Einverständnis so einfach wie möglich zu machen. Auf 

unserer Website besteht die Möglichkeit, den Vertragsbe-

dingungen mit wenigen Klicks digital zuzustimmen. Das ist 

einerseits sicher und bequem, andererseits gleichzeitig auch 

besonders klimafreundlich – schließlich haben die AGB plus 

Sonderbedingungen einen Umfang von fast 100 Seiten. Über 

einen individuellen QR-Code in unserem Brief stehen alle 

Informationen zum Download zur Verfügung und die Zu-

stimmung ist in weniger als zwei Minuten erledigt. Dieses 

Angebot haben über 90 Prozent aller Kundinnen und Kunden 

genutzt. Dafür sagen wir herzlichen Dank. 

Früher war alles anders! Das stimmt nicht 
immer, im Falle dieses BGH-Urteils aber 
schon. Und das hat weitreichende Konse-
quenzen für die Geschäftsbeziehung mit 
unseren Kundinnen und Kunden. 

IHRE AKTIVE ZUSTIMMUNG 
IST UNVERZICHTBAR!

ALTERSGERECHT WOHNEN 
IN DER REGION

1 	Urteil vom 27. April 2021 (Az. XI ZR 26/20) zur Unwirksamkeit der Änderungsmechanismen in Nr. 1 Abs. 2 und Nr. 12  

	 Abs. 5 AGB-Banken

Die meisten Wohnungen in Deutschland entsprechen nicht den Bedürfnissen älterer Menschen. 
Es sind oft ein zu großer Garten, Treppen über mehrere Etagen und eine ungeeignete Badaus-
stattung, die Seniorinnen und Senioren das Leben schwer machen. Hinzu kommt, dass sich auch 
das Wohnumfeld als ungeeignet herausstellen kann, wenn die Mobilität nicht mehr ausreicht, 
um Ärzte, Apotheken oder den Supermarkt zu erreichen. 

Jetzt bei unseren 

Immobilien-

Expertinnen beraten 

lassen.

Über unsere Finanzierungs- und 
Fördermöglichkeiten beraten Sie 
gerne unsere Experten.

Jana Haarstrick  
T 08458 3257-712 
j.haarstrick@rb-idt.de

Patricia Kohlhofer, 
Leitung Immobilien
T 08458 3257-711
p.kohlhofer@rb-idt.de

HEUTE SCHON AN 
MORGEN DENKEN

Weil der Bevölkerungsanteil über 65 

Jahre in Deutschland stetig zunimmt, 

steigt auch die Nachfrage nach alters-

gerechten Wohnungen überproportio-

nal. Weil zudem die Alterseinkommen 

sinken, sind vor allem kleine, barriere-

arme Wohnungen gefragt, die bezahl-

bar sind. Wohnbau-Expertinnen und 

-Experten haben ausgerechnet, dass 

bis zum Jahr 2025 rund zwei Millionen 

barrierefreie Wohnungen fehlen wer-

den, um den Wohnbedarf zu decken.  

ZEIT ZU HANDELN

Wie bei unseren Kundinnen, Kunden 

und Mitgliedern schlägt unser Herz für 

die Region. Es liegt daher nahe, dass 

wir den Ball als Genossenschaftsbank 

aufnehmen und nach Lösungen suchen, 

um die demografisch bedingte Woh-

nungslücke zu schließen. Und so haben 

wir uns mit einem großen Bauträger zu-

sammengetan, um ein Konzept für das 

altersgerechte Wohnen im Donautal zu 

entwickeln. Unser Projektpartner ver-

fügt über jahrzehntelange Erfahrung in 

der Entwicklung, Konzeption und Rea-

lisierung von altersgerechten Wohn-

formen. An mehr als 150 Standorten in 

Deutschland, davon besonders viele 

in Bayern, sind bereits erfolgreich ver-

schiedene altersgerechte Wohnformen 

realisiert worden, die von barrierefreien 

Wohnungen über betreutes Wohnen bis 

hin zu Pflegeappartements und vollsta-

tionären Pflegeangeboten reichen. 

SO FRÜH WIE MÖGLICH

Gedanken über Ihre zukünftige Wohn-

situation sollten Sie sich so früh wie 

möglich machen. Nicht erst dann, 

wenn körperliche oder geistige Ein-

schränkungen Sie dazu zwingen. Gern 

stellt Ihnen unser Immobilienteam das 

Konzept „Altersgerechtes Wohnen 

in der Region“ in einem persönlichen 

Beratungsgespräch vor. In unserem 

Rundumpaket informieren wir Sie auch 

über die verschiedenen Finanzierungs-

modelle – ganz nach Ihren Wünschen 

und Möglichkeiten. 

09   IMMOBILIEN
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Die jährliche Feierstunde zum Betriebsjubiläum 

ist eine schöne Tradition bei der Raiffeisenbank 

im Donautal eG. 26 Jubilarinnen und Jubilaren 

brachten es in Summe auf die stolze Zahl von 555 genos-

senschaftlichen Dienstjahren. Geehrt wurden sie von den 

Vorstandsmitgliedern Andreas Schwinghammer, Bernhard 

Hackner und Bernhard Meier für ihr 45-, 40-, 30-, 20-, 15- 

und 10-jähriges Jubiläum. „Es ist uns ein großes Anliegen, 

Ihnen unseren ausdrücklichen Dank und unsere An-

erkennung für Ihr Engagement Ihre Treue auszusprechen“, 

betonte Bernhard Hackner im Rahmen der Laudatio und 

Bernhard Meier fügte hinzu: „Wir freuen uns sehr über die 

langjährige Betriebszugehörigkeit unserer Mitarbeiten-

den, denn damit setzen wir nach außen auch ein Zeichen 

als attraktiver und verlässlicher Arbeitgeber, bei dem es 

sich gut arbeiten lässt.“ 

MITARBEITEREHRUNG FÜR 
555 JAHRE UNTERNEHMENS-
TREUE

DANK FÜR IHR PERSÖNLICHES 
ENGAGEMENT: 

45 Jahre: Reinhard Wagner und Wilfried Elias

40 Jahre: Wolfgang Schneider und Petra Knöferl

30 Jahre: �Werner Pamler, Sabine Pallmann,  

Martina Walter, Manfred Appel

20 Jahre: �Gabriele Wirth, Lydia Eder,  

Daniel Kolisnek, Sabine Appel,  

Sonja Schewe, Doris Schwinghammer,  

Brigitte Retzer

15 Jahre: �Karin Schindler, Erwin Michel,  

Manfred Steinberger

10 Jahre: �Stephan Kunig, Ann-Kathrin Hubner,  

Adelheid Waldsperger, Willibald Hollinger,  

Helmut Heckl, Karin Ultes-Günther,  

Robert Winkler, Alfred Reil 

Wilfried Elias, Teilmarkt-

leiter für den Markt- 

bereich Karlskron, über-

gibt nach 45 Betriebs-

jahren den Schlüssel 

an seinen Nachfolger 

Thomas Artner, der bisher 

Geschäftsstellenleiter in 

Lichtenau war. 

Josef Karmann, Leiter der 

Raiffeisen Ware, über-

gibt nach 44 Jahren den 

Staffelstab an seinen 

Nachfolger Tobias Mayr. 

ZWEI „URGESTEINE“ GEHEN IN DEN  
WOHLVERDIENTEN RUHESTAND

Wir wünschen beiden viel Glück und alles Gute für den 

neuen Lebensabschnitt. 

Mit einer Ausbildung bei der Raiffeisen- 

bank im Donautal stehen jungen 

Leuten viele Wege offen. Wir sind ein 

attraktiver Arbeitgeber und krisenfes-

ter Ausbildungsbetrieb in der Region. 

Jungen Menschen bieten wir eine 

abwechslungsreiche Ausbildung, wir 

fördern Ideen und Talente. Jeder Tag 

ist anders, da vergeht die Zeit wie im 

Flug. Und das Beste: Wir bilden in fünf 

verschiedenen Berufsbildern aus. Das 

bietet allen Jugendlichen aussichts-

reiche Perspektiven – ob mit oder ohne 

Abitur.

WELCHER AUSBILDUNGS-
WEG DARF ES SEIN?

	 Bankkaufleute (w/m/d)

	 Kaufleute im Dialogmarketing 

(w/m/d)

	 Kaufleute im Einzelhandel (w/m/d)

	 Kaufleute im Groß- und Außen- 

handelsmanagement (w/m/d)

	 Berufskraftfahrer (w/m/d)

GUT ZU WISSEN:  
GEHALT, URLAUB UND 
VIELE EXTRAS

Eine angemessene Ausbildungsver-

gütung vom ersten Tag an ist für uns 

selbstverständlich. Dazu kommen 

vermögenswirksame Leistungen und 

jede Menge Extras, wie vergünstigte 

Versicherungstarife, flexible Arbeits-

zeiten und viele weitere freiwillige 

betriebliche Leistungen. 

BEI UNS DREHT SICH ALLES 
UM DIE ZUKUNFT
Beste Aussichten für Talente

INTERESSE GEWECKT? 

Wer den Sprung ins Berufsleben bei der Raiffeisenbank im 

Donautal eG wagen will, kann seine Bewerbung online hochladen 

unter www.rb-idt.de/bewerbung oder alle Unterlagen mit der  

Post schicken an:

Raiffeisenbank im Donautal eG, Bereich Personal, 

Ettinger Straße 3, 85080 Gaimersheim

DAS SAGEN UNSERE AZUBIS:

„Am meisten Spaß 

machen mir die Projekte, 

in denen wir eigene Ver-

antwortung übernehmen 

können.“ 

Elma Idrizi, 2. Ausbildungsjahr

„Vom ersten Tag an habe 

ich mich hier wohlge-

fühlt. Wir Azubis sind eine 

tolle Clique, da hilft jeder 

jedem.“ 

Eileen Adam, 2. Ausbildungsjahr

„Wer unsicher ist, 

macht einfach ein 

Praktikum – so wie 

ich. Das hat mich so-

fort überzeugt, hier 

meine Ausbildung zu 

starten.“ 

Timo Gruber,  
1. Ausbildungsjahr

„Ich war überrascht, 

wie vielfältig die 

Ausbildung ist.“ 

Marius Hauk, 
3. Ausbildungsjahr



Jetzt bis zu 

30 % 
Rabatt * auf Grills 

und Zubehör

Raiffeisenbank im Donautal eG

Ettinger Straße 3

85080 Gaimersheim

www.rb-idt.de
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 Lange Brenndauer 
mit 3kg Grillbriketts erhalten Sie durchschnittlich 
6 Stunden Grillvergnügen

 Hoher Heizwert 
800° Celsius durch eigen entwickelte Pressung 
der Briketts für anspruchsvolle Grillgerichte

 Bestes Preis-Leistungsverhältnis 
Cococabana Briketts brennen dreimal  
länger als herkömmliche Kohle

 Gleichmäßige Glut 
bei konstanter Hitze

 Geruchsneutral & kaum Rauchbildung 
ideal für den Einsatz in der Stadt oder  
dem Balkon

 Platzsparend 
der geringe Mengeneinsatz verbessert die 
Lagerfähigkeit

 Geringe Aschebildung 
dadurch leichte Reinigung des Grills und 
als besonderer Bonus kann die Asche auch 
als Dünger verwendet werden

 Soziale Verantwortung 
Unterstützung des Dian Fossey Gorilla Fund

 Fair Trade 
Cococabana steht auch für fairen Handel  
unter Berücksichtigung der Natur

9 gute Gründe für  
Cococabana Grillbriketts

www.bio-grillkohle.com

CO2 -neutral

25 MIN
Anzündzeit

6 STD
Brenndauer

100 %
nachhaltig

Für diese Kohle ist kein Baum gestorben!

Geringe Aschebildung

Kaum Rauchentwicklung

Geruchsneutral

Gleichmäßige Glut

Hohe Hitzeentwicklung

Umweltfreundlich

Cococabana Grillbriketts werden aus 100 % Kokosmaterial hergestellt
Produziert mit Technologien, die CO2-neutral sind

* Bei Verwendung eines Anzündkamin
** Durchschnittliche Brenndauer im Kugelgrill mit 3kg

Die Grillsaison ist eröffnet!

* Von der Rabattaktion ausgenommen sind Grillkohle und -briketts, sowie Gas

Rabattaktion gilt nur im 
Raiffeisen-Markt Karlshuld, 
Hauptstr. 77 a, 
86668 Karlshuld 

Nur solange der Vorrat reicht - 
Aktion endet am 2. Mai 2023
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NACHHALTIGKEITS-TIPP:

Bei der Verbrennung von Cococabana Premium 

Grillbriketts entsteht nur eine geringe Menge 

an Asche. Diese können Sie bedenkenlos als 

Pflanzendünger verwenden.


